
Éliminez les ruptures du cycle de vente 
avec DocuSign Agreement Cloud.

Votre processus
d’accord ralentit-il
vos ventes ?
Une vente nécessite la conclusion de nombreux accords 
impliquant plusieurs parties prenantes : NDA, devis, contrats... 
Leur réalisation manuelle crée une rupture dans le processus 
commercial, ce qui peut bloquer voire vous faire perdre des deals. 

55% 
des équipes 
commerciales a�rment 
que leurs processus 
contractuels sont 
trop longs.1

Les processus manuels créent des 
erreurs et bloquent les a�aires.

Accélerer le cycle de vente

Fournir une meilleure 
expérience client

Réduire les tâches administratives 
pour les commerciaux 

En savoir plus sur DocuSign Agreement Cloud 
pour les ventes. 
Rationalisez votre processus d’accord.
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DocuSign Agreement Cloud 
peut vous aider.

Top 3 des bénéfices d’un processus 
de contractualisation moderne4 : 

Intégration automatique des 
données de votre CRM dans 
les accords

Possibilité d’envoyer des accords 
pour signature, sans jamais 
quitter  votre CRM

Transfert automatique des 
données et des accords dans 
votre CRM

Transformez la manière dont vous préparez, signez, exécutez 
et gérez vos accords – avec plus d'une douzaine d'applications 
et des intégrations avec Salesforce, Microsoft et Oracle.

Atteignez vos objectifs 
plus rapidement.
Moderniser votre  
system of agreement.

Accélerez vos cycles de vente en 
intégrant DocuSign Agreement Cloud 
à votre CRM.

1.   Business Advantage Group Limited, étude commanditée par DocuSign, avril 2019
2.  Base de données de références clients DocuSign Value Engineering
3.  Forrester Research, étude commanditée par DocuSign, février 2019
4.  Business Advantage Group Limited, étude commanditée par DocuSign, avril 2019
 

Comment pouvez-vous surmonter 
les défis du processus d’accord ?

76% 
des départements commerciaux 
sauvegardent leurs accords de façon 
numérique. 

Mais presque la moitié (44%) sont 
incapables de rechercher et trouver 
facilement un accord précis.3

57% 
des organisations s’appuient sur des 
processus manuels, ce qui engendre 
des délais et des opportunités 
manquées.4

55%
des équipes commerciales manquent 
de visibilité sur le statut de leurs accords 
lors du processus de signature.3

87% 
des accords sont toujours préparés 
manuellement, ce qui génère des 
ine�cacités, des erreurs et des 
risques.3

Préparer

Signer

Exécuter

7 jours
58%

33€

cycle de vente plus lent

perte de productivité

coût par accord

Les processus d’accord manuels ont 
des conséquences néfastes.2 

Gérer


